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« Certitudes Viagéres® :
un produit a (re)découvrir
Cette signature que
nous avons choisie,
devenue notre devise,
la votre, nous la vivons
au quotidien. Dans l'ani-
mation de la vie de vos
groupements départe-
mentaux tout d'abord :
vos assemblées générales
en sont le creuset. Nous
vous aidons a les faire
vivre, a les animer.
Ainsi, pour Capma &
Capmi, les sociétaires et

leurs elus peuvent compter sur le
soutien actif des collaborateurs de
la. Fédération nationale des grou-
pements de retraite et de pré-
voyance, ainsi que sur l'appul
efficace de notre agence conseil
en communication . Grice a son
travail d'information et de maobili-
sation de la presse régionale et
locale, on parle de nous, de
vous... et bientot, la presse
relaiera aussi les expé-
riences nouvelles que
nous allons vivre lors
des assemblées générales
de Cognac, de Lyon et
d’Epernay. Ces trois évé-
nements seront organisés
autour d’animations et de
débats pour donner la
parole a ceux qui le sou-
haitent sur des sujets
variés, de société et
d’avenir. Cette parole,
nous vous la donnons
dans toutes nos
parutions. puisque
Interactifs se veut
un instrument
d’éechanges, que
vous appréciez,
en témoigne le
nombre de réponses
regues sur le
Mutualisme. Vous
avez été eégale-

L.a presse relaie la vie
des assemblées locales
des groupements de
sociétaires Capma &
Capmi
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p.3 Dossier Succession
{suite du n°2/juin
2002)

Infos

p.4 La protection des
héritiers réservataires

Résultats 2001

]
'

mutuelles assoclees

Monceau

Assurances

¥

ment nombreux a vous exprimer
sur la succession (nous vous en
reparlerons longuement bientot) .
Interactifs numéro 3 ne dérogera
pas ; soyez a nouveau nombreux a
nous reépondre aujourd’hui pour
qu’ensemble, en concertation avec
vos €lus, nous organisions vos
assemblées geénérales a votre
convenance.

Ensemble, assurons la vie...

Par la conception de produits
d'assurance adaptés a vos besoins,
comme Certitudes Viageéres®, un
produit qui, dans cette période de
fortes turbulences boursiéeres,
rappelle & propos que rien ne
peut remplacer la sécurité
qu'apporte le versement d'une
rente viagere, surtout lorsqu'elle
est congue et gérée dans la logique
mutualiste qui est celle de votre
Institution. Voila prés de cin-
quante ans que nous le disons.
Certitudes Viageéres®, un nombre
croissant d’entre vous l'apprécie et
y adheére. Tout comme vous appré-
cierez Canicat, produit d’assurance
des animaux de compagnie, congu
par une mutuelle de Monceau
Assurances et distribué par
I'’Ampac, association animée par
I'in de nos administrateurs les
plus actifs. Ces produits, nous
vous invitons aujourd’hui a les
(re)découvrir... En attendant ceux
sur lesquels nous travaillons, et
qui vous seront proposés avant la
fin de l'année.

Par les conseils que nous nous propo-
sons d'apporter 4 nos sociétaires,
ensemble, assurons la vie...

Ainsi, vous trouverez dans cette
lettre la suite de notre dossier sur
la succession ; le dernier volet, a
paraitre dans notre prochain
numéro, sera accompagneé des
commentaires recueillis ou inspirés
par vos réponses trés nombreuses
au questionnaire joint a4 Interactifs
o i

D’ici la, bonne lecture & tous.
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La presse relaie dans ses colonnes la vie des assemblées
locales des groupements de sociétaires Capma & Capmi

En apparence rien ou presque n’a
changé. Comme chaque année, les
sociétaires de la Somme sont
venus assister a I’Assemblée géné-
rale de leur mutuelle Capma &
Capmi. Ils sont un peu plus de
120 a s'étre rassemblés au pre-
mier étage du Musée de Saint
Riquier, le lieu retenu pour
accueillir cet événement. Depuis
quelques minutes déja, le
Président a donné le coup d'envoi
de l'Assemblée. Cest alors que
surgissent deux journalistes,
appareils photos en bandouliére,
Guillaume Decroix du Journal
d'Abbeville et Florence Lamirault
du Courrier Picard. Les flashes et
les demandes d'informations
fusent. 15 minutes plus tard, ils
ont disparu aussi vite qu'ils sont

Certitudes Viaqéres®
Un produit a (re)découvrir

Pour bheauncoup aujourdhui,
l'assurance vie évoque la possi-
bilité de se constituer une
epargne dans un cadre fiscal
favorable, et les composantes
financieres du contrat, souvent
résumeées hativement dans le
taux de rendement, dominent le

débat. C'est oublier que la sous-
cription d'un contrat d'assurance
vie correspond a un acte de pre-

voyance. le plus souvent dicté
par le souci de se garantir des
revenus. Le mecanisme de la
rente viagere, le plus adapte a
cette préocecupation, souffre
pourtant dun déficit dimage,
qui remonte a plus dun demi
gievle. Parce quiil n'existait que
rarement des mécanismes de
participation aux profits financiers
engranges par les assureurs, le

arrivés. Jean-Claude Noél, le res-
ponsable de la délégation Nord, en
profite pour interpeller les socié-
taires présents " Depuis combien
de temps n'aviez-vous plus vu cela
lors d'une assemblée annuelle 7 ".
Les sociétaires sont flattés de l'in-
térét cue leur porte subitement la
presse et les commentaires vont
bon train lors du cocktail dans les
Jjardins du Musée.

La présence de la presse aux
assemblées générales annuelles
des groupements de sociétaires
Capma & Capmi : voici ce qui a
changé pour la Somme mais aussi
ce qui changera pour une vingtaine
d'autres assemblées générales
dans la France entiére.

La presse locale (c’est-a-dire la
presse régionale, la presse dépar-
tementale et la presse agricole) est
systématiquement prévenue de la
tenue des Assemblées Capma &
Capmi et invitée & y participer.
Des communiqués de presse sont
envoyés a tous les titres départe-
mentaux. Les journalistes sont
relancés plusieurs fois par télé-
phone. Apres l'Assemblée, ils

BREVES

revuae

recoivent des comptes-rendus
écrits et méme parfois des photo-
graphies. Certains journalistes
viennent, d'autres pas. D’'autres
encore coupent les comptes-
rendus que nous leur adres-
sons. Peu importe.

Liessentiel est ailleurs.
Aujourd’hui la grande révolution
est que la presse locale se fait
l'écho de vos assemblées en les
traitant comme de l'information a
part entiére. Et loin de la logique
qui voudrait que nous achetions
des espaces publicitaires pour
rendre compte de la vie de ces
associations ! Par ce moyen, nos
groupements gagnent de surcroit
leurs galons d’acteurs de la vie
locale.

Ce travail de relations avec la
presse a commenceé en juin et a
déja porté sur huit assemblées de
groupements de  sociétaires
Capma & Capmi (Somme, Aisne,
Oise, Hérault, Gard, Aube, Maine
et Loire, Cote d'Or). A ce jour,
nous dénombrons 15 parutions :
un encouragement pour les
assemblées de la rentrée...

Mieux Vivre Votre

périodes de forte inflation que
notre pays a.connu ont laming les

fexte économique, financier
ot reglementaire de lassurance vie
a changé, 3 la safisfaction des
Le systéme de la rente
viager uve grace aupres de
la presse specialisee,
Des mars 1908, Capma & Capmi
langait 1a diffusion d'un tel
contrat de rente viagere, réserve
aux soc res de plus 60
ans, A jounissance imme i
garantissant non seulement des
TEVeNus viagers, mais egalement
une revalorisation automatique
des p tions servies, et la
POUrst dii gervice de la rente a
des bénéficiaives designes en cas
de déces prématuré du sous:
oripteur
Particuliérement innovant, ce
produit etait donné en exemple
en sepltembre 2001 dans la

Argent " et cité par son rédac-
teur en chef, Frangois de Witt,
dans sa rubrique quotidienne
" Questions d'Argent " diffusée
sur France Info. Surtout, le
groupe dinstitutions de pre-
vovance ef de caisses de retraite
par repartition. I'AG2R, dans
son bulletin d'information diffu-
86 a =ses adhérents et retraités,
mettait en exergue les avan-
tages procures par Certitudes
Viageres™,

Quelle que soit votre situation person-
nelle, il existe toujours une réponse
Monceau Assurances performante et
réellement adaptée, découvrez-la en
appelant le numéro Azur de Monceau
Assurances.

(]!m 0810 810 801 ),

Frix d'un appal local
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Dossier succession
(suite du n°2/juin 2002)

Dans notre précédent numéro,
nous avons ouvert un dossier
" succession ". Vous avez été nom-
breux a vous y intéresser, en
témoignent les réponses que vous
nous avez adressées et sur lesquelles
nous vous promettons une restitu-
tion précise des notre prochaine
" Lettre ". Vos questions, vos
remarques et vos commentaires
sont bien entendu trés tournés
vers lassurance vie nous en
reparlerons donc. Au préalable,
deux volets de la préparation
d'une succession méritent de vous
étre présentés : le testament, que
vous pouvez rédiger avec ou sans
notaire, mais dont il faut
connaitre les regles et les limites,
la donation, dont il est toujours
utile d'apprendre a faire bon
usage...

Rediger un testament
La rédaction d'un testament, avec
l'aide eventuelle d'un notaire,
vous permet d'établir la réparti-
tion et l'affectation de vos biens a
votre déceés, selon vos souhaits,
dans la limite posée par la loi en
présence d’héritiers réservataires.
Si vous changez d'avis, un nou-
veau testament rendra caduc le
précédent.

Vous devez toutefois respecter la
part due aux héritiers réserva-
taires : ainsi, si vous laissez trois
enfants & votre déces, ces derniers
ont droit & 3/4 de vos biens, et
vous pourrez léguer le tiers res-
tant, ou plus, & la personne de
votre choix, c'est-a-dire I'un de vos
héritiers, votre conjoint, ou un

ami. En I'absence d’héritiers
réservataires (enfants, parents ou
conjoint, cf. page 4), vous pouvez
répartir la totalité de votre patri-
moine a votre guise.

Vous pouvez également prévoir
des dispositions particuliéres,
notamment, pour votre contrat
d’assurance vie, la désignation de
bénéficiaires en cas de déces
dans ce cas, le secret est assuré, et
l'acceptation de la clause bénéfi-
ciaire impossible.

Le principal avantage du testa-
ment est sa grande souplesse el sa
sécurité, mais il présente I'incon-
vénient de ne générer aucune
économie sur les droits de suc-
cession.

Faire des donations

* Le cadre juridique de la dona-
tion-partage :

Vous pouvez effectuer une dona-
tion-partage, acte notarié par
lequel un parent répartit de fagon
définitive tout ou partie de son
patrimoine entre ses enfants qui
en deviennent ainsi titulaires.
Vous éviterez alors les risques de
heurts entre héritiers que suscite
toute indivision.

Les biens transmis par donation-
partage s’apprécient a leur valeur
au jour de la donation. Elle opére
une transmission définitive, a
l'abri des contestations et des que-
relles entre héritiers. Vous pouvez
conserver lusufruit du bien
donné, ce qui permet de réduire
l'assiette fiscale. En effet, 1'usu-
fruit a une valeur qui varie avec
l'age de l'usufruitier. Or, lors-
qu'un bien est donné avec réserve
d'usufruit, la valeur de l'usufruit
est décomptée de la wvaleur du
bien, et ce bien est dispensé du

rapport lors du déces. Surtout la
conservation de ['usufruit wvous
permet de percevoir les revenus
correspondant aux biens transmis
jusqu’a la fin de vos jours.

* Le cadre fiscal de la
donation

Il convient de rap-
peler le régime
fiscal incitatif
des donations
consenties par
les parents a
leurs enfants, et
par les grands-
parents a leurs
petits-enfants, puis-
gu’elles bénéficient
respectivement d'un
abattement de 46.000 euros

et 15.000 euros s'appliquant sur
la part donnée par chaque parent
a chacque enfant. De plus, cet abat-
tement peut se renouveler tous les
dix ans.

En outre, toutes les donations
consenties depuis le ler sep-
tembre 1998 bénéficient d'une
réduction des droits de mutation
de 50 % lorsque le donateur est
agé de moins de 65 ans et de 30 %
lorsque le donateur a 65 ans révo-
lus et moins de 75 ans.

Enfin, la prise en charge des
droits par le donataire n'est pas
considérée par 1'Administration
fiscale comme une donation sup-
plémentaire. Cefte régle permet
ainsi de réduire le taux dimposi-
tion de telles donations.

Yotre avis nous intéresse, écrivez-
nous a:

interactifs@monceauassurances.com

Questionnaire

[Ifin de matinée
[Jsoirée

a consacrer ?
[Imoins de 1H
Dplus de 2H

assemblées agrémentées :

Quels horaires préférez-vous 7
[laprés-midi

Pour vous v rendre quel temps de
trajet (aller/retour) étes-vous prét

[ldetHa2H

Souhalteriez-vous assister a des

L'Assemblée Générale du groupement est un moment essentiel de notre vie mutualiste, et nous sommes trés
attachés a ce qu'elle réponde le plus possible aux attentes de nos sociétaires. Pour en améliorer I'organisation
et le contenu, nous vous serions reconnaissants de répondre a ces quelques questions :

- d' informations sur les " produits " 7
[Oui | [Non| |

- d'une convivialité renforcée
par un repas, une animation ?
[Oui [ [Non[ |

- d'une conférence-debat sur un
sujet de société impaortant pour
vous ?

[Oui | [Non[ |

o Pour attirer des administrateurs
plus jeunes, et/ou des nouveaux
sociétaires, avez-vous des per-
sonnes & nous recommander ?

[Oui [ [Non| |
Si oul, lesquelles (nem/prénom)™

o Avez-vous des commentaires ou
suggestions pour améliorer ces
AG, les rendre plus attractives en
particulier pour faire venir de
nouveaux societaires plus jeunes ?

"Ivous pouvez compléler vos

remargues sur papler

ligre ou par mail & | InteractifsiE=monce

Uassyrancas.com)
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L.a protection des

Vous pouvez décider de ce qu'il
adviendra de votre patrimoine
apres votre déces : améliorer le
sort de votre conjoint ou conférer
un avantage particulier a l'un de
vos héritiers par exemple. Mais le
code civil fixe des bornes a cette
liberté : il protége les " héritiers
réservataires " qu'il vous empéche
de déshériter en leur allouant par
principe une quotité inaltérable
appelée " réserve ",

Qui sont donc ces héritiers réser-
vataires 7

En premier lieu, les enfants du
défunt. Si un enfant du défunt est
lui-méme déja décédé, il sera
représenté a la succession de son
pére ou de sa meére par ses
propres enfants s1l en avait.

En second lieu, en I'absence d'en-
fants ou de petits-enfants du
défunt, les héritiers réservataires
sont alors son pére ou sa mere.
Enfin, et c'est une nouveaute
issue de la loi de la loi du 3
décembre 2001, en l'absence de
famille directe, autrement dit
lorsqu’'a son déces le défunt
n’'avait plus ni descendant ni
ascendant, le conjoint survivant
devient un heéritier réservataire a
hauteur d'un quart des biens.

Les fréeres et sceurs du défunt ne
sont pas des héritiers réserva-
taires. Une fois la réserve déduite
de la succession, vous pouvez dis-
poser librement de la fraction res-
tante appelée " quotité disponible ",
que ce soit au bénéfice de vos
héritiers (" réservataires "), de votre
conjoint, d'un parent non-heritier,
d'un non-parent, en utilisant soit
une donation entre époux, soit
un testament, soit les clauses
bénéficiaires de vos contrats
d’assurance vie.

AMPAC - CANICAT

ampac

* ASSOCMIION MULTISERVICES DES PROPRETAIRES
DANMALR. DE COMPAGNIE
B2, nm Duconddic 75014 Py - 1% 43203097

Canicat, c'est un produit d'assurance
original diffusé par 1AMPAC,
Association Multiservice des
Propriétaires d’Animaux de
Compagnie, et souscrit aupres de la
Mutuelle Centrale d"Assurances.
La “MCA" adhere a |'Union des
Muftuelles d'Assurances Monceau,
elle-méme membre de Monceau
Assurances. Paul Tassel, Président
de la MCA et de I'Umam, Vice-
Président de Monceau Assurances
est le Trésorier de cette association.
Le contrat Canicat couvre les frais
d'interventions chirurgicales
(garantie réduite) ou tous les
frais chez le vétérinaire (garantie
compléte) des chats et des
chiens de compagnie, sur la
base des frais réels.

Pour plus d’'informations sur les

garanties couvertes par Canicat :

Bulletin a découper et a renvoyer
dans l'enveloppe jointe sans affranchir.

3 - lemrean Intarmat ¢
Volre adresse internet

Avez-vous participé & votre Assemblée Générale ou avez-vous 'intention d'y aller ? [Oui |

v dlsposse d'

ar i une nouvale encudtz ou o'

Au revoir Francois

C'est avec une tres grande
tristesse que nous avons
appris le déces de Francois
Taveéra, survenu le 8 octobre.
Comptant parmi les fonda-
teurs de la Capma, dont il
fut longtemps administra-
teur, c'était un mutualiste
convaincu. Il exerca au sein
du pgroupe de nombreux
mandats et responsabilités, qui
prirent fin lorsque, 'heure de
la, retraite venue, il fut nommé
président honoraire du
Groupe Monceau. Il continua &
ce titre & faire bénéficier

les administrateurs du

groupe de ses analyses avi-
sées et de ses conseils
appréciés. Francois Tavéra
était pour tous un exemple,
par son courage, sa déte
mination, son dévouement
et sa disponibilité. Reconnu
pour ses qualités, il était
officier dans l'ordre de la
Légion d'Honneur. Il laisse
un grand vide derriere lui.
Dans cette circonstance diffi-
ciles Vensemble-des élus—et —
les collaborateurs du grou-
pe s'associent a la douleur
de Mme Tavéra, de ses
enfants et de sa famille et
leur présentent leurs plus sin-
ceres condoléances.
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